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INTRODUCAO

O presente texto tem como objetivo central estudar os ambitos argumentativos das
prédicas do Padre Antbnio Vieira, usando como texto principal O Serm&o da Sexagésima,
pregado na Capela Real de Lisboa. Para tal, utilizaremos os pressupostos da Nova Retorica,
de Chaim Perelman e Olbrechts-Tyteca, principalmente as discussfes que seus autores
conduziram no Tratado da Argumentacdo® sobre os conceitos de auditério universal e
auditdrio particular, convencimento e persuasao.

No Tratado da Argumentacdo, 0s conceitos persuadir e convencer sao abordados,
inicialmente, nos moldes de uma discussdo que gira em torno de dois eixos importantes: de
um lado, a existéncia de uma possivel retorica “ideal”, que estaria apartada de quaisquer
particularidades histéricas e de uma mentalidade que se ap6ia na concepcdo de racionalidade
universal, cujas teses ou valores defendidos com esta etiqueta devem ser aceitas por todos. Do
outro lado, hd o campo das opinides, dos valores temporais e locais, em detrimento com o
eterno (PERELMAN; OLBRECHTS-TYTECA, 1999). O excerto a seguir serve para situar
melhor a questéo pensada por Perelman (1999, p.30):

De fato, assistimos aqui a retomada do debate universal entre os partidarios
da verdade e os da opinido, entre filésofos, indagadores do absoluto, e
retores, envolvidos na acdo. E por ocasido desse debate que parece elaborar-
se a distingdo entre persuadir e convencer, que gostariamos de retomar em
funcdo de uma teoria da argumentacédo e do papel desempenhado por certos
auditorios.

A distincdo entre persuadir e convencer, a destarte, toma de empréstimo o debate em
que a pretensdo de uma validade absoluta nas humanidades se opde as nog¢des particulares ou
contingenciais. Ndo obstante, ainda que essa distincdo [do persuadir e do convencer] seja
extremamente problematica — o préprio Perelman? achou que esse estorvo deveria permanecer
-, 0 filésofo apresenta uma divisdo que serve como guia, a saber:

! PERELMAN, Chaim; OLBRECHTS-TYTECA, Lucie. Tratado da Argumentacgdo: A Nova Retérica. Trad.: Maria
Ermantina Galvao. Sdo Paulo: Martins Fontes, 1999.

2 Embora o Tratado da Argumentag&o seja uma obra de parceria entre Chaim Perelman e Lucie Olbrechts-Tyteca , alguns
pesquisadores consideram que Olbrechts-Tyteca ocupou-se da se¢do mais técnica da obra, que é caso de alguns capitulos da
Terceira Parte. Por isso, as se¢Oes precedentes — partes I, 1l e fragmentos da parte Il — s&o identificadas como um trabalho
eminentemente perelmaniano, principalmente as discussdes que se sucedem em torno dos auditérios, do orador etc. Sendo
assim, por questdo de coeréncia citaremos, em alguns momentos, 0 nome de Perelman dissociado de Olbrechts-Tyteca (Cf.
OLIVEIRA, Eduardo Chagas. A “Nova Retérica”: da “Regra de Justica” ao “Ad Hominem”. Tese de doutorado apresentada
ao Programa de Pos-graduagdo em Filosofia, do Instituto de Filosofia e Ciéncias Humanas (IFCH), da Universidade Estadual
de Campinas (UNICAMP), 2007).
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Propomo-nos chamar persuasiva a uma argumentacao que pretende valer s6
para um auditorio particular e chamar convincente aquela que deveria obter a
adesdo de todo ser racional. O matiz € bastante delicado e depende,
essencialmente, da idéia que o orador faz da encarnacdo da razdo
(PERELMAN, OLBRECHTS-TYTECA, 1999, p. 31).

Entretanto, adotando uma perspectiva que préopria de uma teoria da argumentacéo,
nenhuma concepcado, pelo menos no campo das humanidades, deve se impor como a mais
absoluta e por isso mesmo o debate sobre a distingdo objetiva entre convencer e persuadir €
bastante proficuo. Esse estorvo se agrava ainda mais quando a discusséo sdo agregados outros
expedientes da Nova Retorica, como € o caso do “papel desempenhado por certos auditorios”,
cuja distingdo “é¢ muito mais incerta” (PERELMAN; OLBRECHTS-TYTECA, 199, p.33). O
fragmento acima atesta ainda mais o carater movedico da questdo. Concorrem, nesse
contexto, as mais variadas combinagdes subjacentes a uma argumentacdo: a definicdo do seu
auditério, a nocao de razdo de um determinado lugar, a imagem que o orador faz dos seus
ouvintes e, por altimo, o liame também incerto entre auditério particular e auditorio
universal. Embora ressalte a insuficiéncia teorica da divisdo conceitual entre persuadir e
convencer, por qual razdo faz Perelman uso de uma distingéo entre os dois termos? Ora, trata-
se de sancionar a falta para colocar novamente a questdo sobre outra maneira e assim o faz
resgatando a retdrica antiga, como os Topicos de Aristoteles e os ensinamentos de oratdria em
Quintiliano.

Essa desconstrucdo filoséfica, por assim dizer, surge do contato de Perelman com a
I6gica formal, onde o raciocinio esta ligado a prova demonstrativa e da sua oposicdo a
concepcdo de razdo universal herdeira da tradicdo cartesiana. E por isso que as discussoes
sobre persuasdo e convencimento, auditério universal e auditorio particular perpassam as
categorias do universal, da validade absoluta do raciocinio, como abordamos acima. N&o
obstante, a Teoria da Argumentacdo vincula-se também a controvérsia, que se traduz pela
livre adesdo dos ouvintes as teses que se apresentam ao assentimento, destacando-se também
como um pressuposto epistemoldgico para as ciéncias humanas.

MATERIAL E METODOS

O arcabouco teérico que utilizado no estudo estda nos ambito da Teoria da
Argumentacdo/Nova Retdrica, de Chaim Perelman, principalmente as discussbes acerca do
convencer e do persuadir. Do outro lado, o corpus de trabalho situa-se nos sermdes do Pe.
Antbnio Vieira, especialmente o Serméo da Sexagésima.

DISCUSSAO

Como exposto acima, a distin¢do entre convencer e persuadir ndo se da por um liame
objetivo em decorréncia de outros expedientes da argumentacdo, como, por exemplo, a idéia
que se faz dos auditérios. Por conseguinte, é possivel que fagamos uma sociologia do
conhecimento de uma situacdo argumentativa ao investigar como é formado um auditério.
Perelman assim descreve uma possivel relacdo entre o convencer e o persuadir com o
auditorio:

E, portanto, a natureza do auditorio ao qual alguns argumentos podem ser
submetidos com sucesso que determina em ampla medida tanto o aspecto
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gue assumirdo as argumentacGes quanto o carater, o alcance que Ihes serdo
atribuidos. Como imaginaremos 0s auditdrios aos quais € atribuido o papel
normativo que permite decidir da natureza convincente de uma
argumentacdo? (PERELMAN; OLBRECHTS-TYTECA, 1999, p. 33).

A natureza de um auditorio pode ser, em determinadas argumentacdes, 0 caminho para
se chegar a questdo do convencimento e a persuasdo. Alids, como afirma Eduardo Chagas
Oliveira a:

[...] Nova Retdrica centraliza o seu foco no auditério e ndo no orador. A
énfase estd em quem ouve (para quem se fala) em detrimento de quem fala.
Embora Perelman [e OlbrechtsTyteca] omitam essa informacéo, é inconteste
que a adocdo deste pressuposto esta em conformidade com o exposto por
Aristdteles na Retorica , pois toda argumentacdo deve ser planejada com
relacdo a uma audiéncia [...] (OLIVEIRA, 2007, p. 156-157).

Assim, a pergunta de Perelman [“Como imaginaremos os auditérios aos quais é
atribuido o papel normativo que permite decidir da natureza convincente de uma
argumentacao?”’] da a pista para perquirir a questdo do convencer e persuadir em Vieira nos
moldes de uma discussdo acerca dos auditorios.

Embora haja nos sermdes de Vieira os auditorios factuais, estamos falando de uma
retérica que se pretende universal e busca atingir a todos. A Palavra de Deus, como esta
exposta na Biblia, ndo faz distincdo entre os homens, sendo todos estes, essencialmente,
iguais. A existéncia de um auditorio universal em Vieira corresponde a tratar 0s
acontecimentos da época como exemplos historicos dos designios de Deus. Os auditorios
particulares sdo relevantes, ndo obstante, na construgdo das prédicas na medida em que
conferiam a retérica de Vieira um aspecto mais pratico. Todavia, eram 0s auditorios
particulares, aqueles que habitavam as capelas, entre outros, a encarnagdo de um auditorio
universal.

A apologia dos designios divinos nos sermdes ndo deixa de lado o seu poder de apelo.
Vieira glorifica a Deus nos seus escritos, 0 que parecer constituir uma espécie de panegirico,
mas ao mesmo tempo conclama a acdo pela conversdo, como escreve no Sermdo da
Sexagésima:

Semeadores do Evangelho, eis aqui 0 que devemos pretender nos nossos
sermdes, ndo que os homens sdiam contentes de nos, sendo que saiam muito
descontentes de si; ndo que lhes parecam bem 0s nossos conceitos, mas que
Ihes paregam mal os seus costumes, as suas vidas, 0s seus passatempos, as
suas ambicdes, e enfim, todos os seus peccados (VIEIRA, 1945, p. 35).

No excerto acima ha intencdo de Vieira em mudar as convicg¢des dos fieis, mas com
vistas a agdo — comportamentos, costumes etc. Assim, estamos diante de um convencer que
ndo se restringe ao mero esclarecimento. O convencimento ndo é o fim em si mesmo, mas
também o meio encontrado por Vieira para que os fiéis mudem de comportamento e de
costume. E, portanto, o convencimento também um meio suasorio.

CONSIDERACOES FINAIS
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A retorica do Padre Antdnio Vieira, embora ancorada no universal catdlico, traz as
implicacdes de uma argumentacdo que procura somente convencer a todos pelo auditério
universal, mas sobretudo traz um apelo através da retorica universal, o que significa estimular
uma acdo. E uma experiéncia retdrica que mostra o quanto é insidioso tracar um perfil do
convencer e do persuadir, revelando o ardil que as argumentagdes podem nos oferecer.
Encontramos nas prédicas vieirinas um caso particular, no que concerne ao persuadir e
convencer do Tratado da Argumentacdo, na medida em que a aplicacdo de uma distingéo
estangue entre convencimento e persuasdo dentro da andlise dos sermdes pode ser um erro.
Caso particular, ainda, porque o proprio Perelman prop&e uma distin¢do, mas, é preciso dizer,
conforme discutimos mais acima, pra sancionar uma falta ou para melhor discutir o carater
movedico da questdo. E preciso separar para unir novamente.

REFERENCIAS

OLIVEIRA, E. C. A “Nova Retodrica”: da “Regra de Justiga” ao “Ad Hominem”. Tese de
doutorado apresentada ao Programa de Pds-graduacdo em Filosofia, do Instituto de Filosofia e
Ciéncias Humanas (IFCH), da Universidade Estadual de Campinas (UNICAMP), 2007.
PECORA, A. Teatro do sacramento: a unidade teoldgico-retrico-politica dos sermdes de
Antonio Vieira. Sdo Paulo: Edusp; Campinas: Edunicamp, 1994.

PERELMAN, C. Etica e Direito. Sdo Paulo: Martins fontes, 2000.

PERELMAN, C. Retéricas. Sdo Paulo: Martins Fontes, 1999.

PERELMAN, C. OLBRECHTS-TYTECA, Lucie. Tratado da Argumentacdo: A Nova
Retdrica. Trad.: Maria Ermantina Galvdo. Sdo Paulo: Martins Fontes, 1999.

SOUZA, A. C. M.. Literatura e sociedade. 8 ed. Sdo Paulo: T.A. Queiros: Publifolha, 2000.
VAINFAS, R. A heresia dos indios: catolicismo e rebeldia no Brasil colonial. Sdo Paulo:
Companhia das Letras, 1995.

VIEIRA, A. Sermdes. Porto: Lello e Irméo, 1945. Vol I.



